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Strukturierte Finanzierungen
Unser Leistungsspektrum

• Syndizierte Kredite und Darlehen

• Übernahme Konsortialführung und Teilnahme an Gemeinschaftsfinanzierungen

• Akquisitionsfinanzierungen (LBO/MBO/MBI)

• Großprojektfinanzierungen 

• DAL-Immobilienleasing / DL-Individual-Leasing

• Vermittlung von Beteiligungskapital (stille Beteiligungen und Genussrechte) zur 

Eigenkapitalstärkung „Chancenkapital Fonds Rhein-Nahe“

• Neu seit 2019: Arrangierung von Schuldscheindarlehen
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Entwicklung Strukturierte Finanzierungen

Eine organische 

Weiterentwicklung des 

klassischen Mittelstands-

geschäfts mit regionalen, 

mittelständischen Kunden

Kein 

Investmentbanking !
2009: 
Teamgründung 

2015: 

Erstes komplexes Konsortialgeschäft im 
Bereich Akquisitionsfinanzierungen mit 
Beteiligung an Genussrecht & Beginn 
Kooperation Genussrechte

2018:

Erweiterung Team

2019:

Ausgabe eigener 
Schuldscheine

2021:

Ausbau Know-How
& Kapazitäten im           
Deal-Team Markt

2005/2006:

Pilotprojekt des DSGV 
zu Corporate Finance

2022:

Ausbau Know-How
& Kapazitäten im           
Deal-Team 
Marktfolge



Front-Office

• Kunde im Fokus

Middle-
Office

• Kommunikation 
und Prozess

Back-

Office

• Produktion

Team 
SF

KC

KRM

Strukturierte Finanzierungen
Arbeiten im Deal-Team und MAK

Die Herausforderung: 

Komplexe Finanzierungsstrukturen 

müssen in kürzester Zeit analysiert, 

bewertet und mit dem Kunden 

sowie beteiligten Konsortialbanken  

verhandelt werden.  

Die Lösung: 

Alle Arbeiten erfolgen parallel  

Deal Team MAK:

Team SF: 4,0 MAK

Team KRM: 1,8 MAK

Team KC: 2,6 MAK

Zusätzlich MAK 

für Kredit-Administration: 2,0 MAK
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Beispiel: Akquisitionsfinanzierung mit PE Investoren
Muster-Struktur

Investor PE Fonds

HoldCo

TopCo

AcquiCo

Zielgesellschaft / Target

OpCo OpCo OpCo

Verkäufer

Mezzanine-Darlehensgeber

Senior-Darlehensgeber

Akquisitionsdarlehen (i.d.R. Konsortialfinanzierung) 

Mezzanine Kapital

SPA

Kaufpreis

Verkäuferdarlehen

EarnOut

Eigenkapital

BMKR Linie

Avale
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• Laufzeiten 6-7 Jahre: Aufteilung in tilgende Darlehen (TermLoan A) und Endfällige Darlehen 
(TermLoan B) sowie Betriebsmittelkreditlinien und Akquisitions-/Capex Kreditlinien

• Verzinsung orientiert sich an Margengitter: EURIBOR (Floor „0“) zzgl. Marge in Abhängigkeit 
vom Nettoverschuldungsgrad / Übliche Startmargen 350bps bis 375bps bei 
Tilgungsdarlehen und 375bps bis 400bps bei Endfälligen Darlehen

• Arrangement-Fee: 200bps bis 230bps (up-front)

• Participation-Fee: 50bps bis 80bps (up-front)

• Jährliche Erträge aus Agency/Sicherheitentreuhandfunktion (i.d.R. 20.000 € bis 30.000 € 
p.a.)

Beispiel: Akquisitionsfinanzierung mit PE Investoren
Ertragschancen
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Strukturierte Finanzierungen
Stückzahlen 2015 – 2022

Kriterien/Jahre jeweils neue Fälle 

(ohne Bestand aus den Vorjahren) 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 Plan 2023

1) Komplexe Strukturierte Finanzierung:

SRN als 

Arrangeur/Agent/Sicherheitentreuhänder

0 0 0 1 2 3 11 7 12

2) Komplexe Strukturierte Finanzierung: 

SRN als 

Mitarrangeur/ggf. Sicherheitentreuhänder

1 1 1 2 2 1 2 3 3

3) Komplexe Strukturierte Finanzierung: 

SRN als Konsorte
1 2 1 4 4 4 3 1 3

4) Standardisierte Konsortialfinanzierung:  

Konsortialführung SRN/ Ausplatzierung von 

Töchterfinanzierungen an Sparkassen

2 3 5 3 4 4 5 8 5

5) Standardisierte Konsortialfinanzierung: 

SRN als Konsorte
2 2 3 1 2 3 2 1 2

6) Beteiligung an Schuldscheindarlehen, 

DAL-Immoleasing, Projektfinanzierungen, 

Töchterfinanzierungen etc.

6 4 8 5 10 18 19 19 15

SUMME 12 12 18 16 24 33 42 39 40

Anm.: Es handelt sich hierbei um Anzahl der Fälle, nicht um Darlehensstückzahlen.
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Strukturierte Finanzierungen 
Volumen und Syndizierungen 2015 - 2022

Kriterien/Jahre

in Mio. €

2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022

Neugeschäft SF gesamt p.a. 73,1 106,1 194,9 131,9 368,1 319,5 509,3 273,8

davon Eigenobligo SRN 65,4 62,4 130,0 81,5 194,1 236,4 319,6 175,3

davon Syndizierung 7,7 43,7 64,9 50,4 174,0 83,3 189,6 98,6

Provisionen / Einmalentgelte / Fees p.a. 0,42 0,77 1,54 2,39 2,75 2,21 3,65 4,07
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Structured Finance Messe Stuttgart

Teilnahme an Leitveranstaltung für moderne Unternehmensfinanzierung*

➔Erneute Teilnahme am 23.11. und 24.11.2022 erfolgt / gemeinsamer Stand mit SK Pforzheim-Calw, 

KSK Biberach, KSK Göppingen, KSK Esslingen-Nürtingen, OSD, KSK Köln, SK KölnBonn, SRN
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Netzwerkveranstaltung Strukturierte Finanzierungen
Regelmäßige Treffen mit Partnerinstituten zur Stärkung der Zusammenarbeit im Konsortialgeschäft

Auszug Pressemitteilung:
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Strukturierte Finanzierungen
vc trade als digitale Syndizierungsplattform im SF Geschäft
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Strukturierte Finanzierungen
Auszug Track Record (Ausleihbezirk oder Rheinland-Pfalz)

13



Sparkasse

Rhein-Nahe 14

Strukturierte Finanzierungen
Akquisitionsfinanzierungen überregional
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Strukturierte Finanzierungen
Akquisitionsfinanzierungen überregional

➔ Kontakt über Stefan 

Keitel, Bingen 

entstanden (CEO HQ 

Holding)
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