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01 Kurzvorstellung Bank

Wo sind wir



01 Kurzvorstellung Bank

Wir sind

dezentral organisiert

regional verwurzelt

wirtschaftlich nachhaltig erfolgreich

selbstständig agierend



Geschäftsgebiet
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Ganz im Sinne des genossenschaftlichen Auftrags stehen die Förderung der Mitglieder sowie Markt- und 
Kundennähe bei uns im Fokus.
Wir haben den Anspruch, sowohl für Privat- als auch für Firmenkunden erster Ansprechpartner in der 
Region zu sein. 
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Der Vorstand

Rainer Lukas Thomas Ludwig Bernhard Wolf
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Starke Partner
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Vielseitige  Ausbildung



Entwicklung betreutes Kundenvolumen Firmenkunden 2019-2023
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Organigramm
Firmenkunden A

BL Firmenkunden A

FKA OMS/ MS 
Kompetenzcenter A

FKA 
Bauträger

FKA 
Vertriebsunterstützung 

Firmenkunden

Vertrieb CZ

FK- CZBeratung AssistenzBeratung
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PK - CZ



Firmenkunden B

BL Firmenkunden B

FKB OMS/ MS 
Kompetenzcenter B

FKB Agrar
FKB Gewerbe-/ 

Geschäftskunden

Beratung BeratungBeratung

Organigramm
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MARKTPOTENZIAL
• Marktpotenzial in Höhe von ~48,2 Mio. EUR 

im Geschäftsgebiet vorhanden 
• Auf den Oberen Mittelstand entfallen 64% des 

Potenzials

KUNDENDURCHDRINGUNG
• Durchdringung der Firmenkunden insgesamt 

sehr gut – OMS und MS nahe bzw. auf 
Benchmarklevel

KUNDENREICHWEITE
• Reichweite der VBRB Nordoberpfalz in allen Segmenten 

deutlich über Benchmark

POTENZIALEINSCHÄTZUNG
• Kein offenes Potenzial zu zeb-Benchmarks auf 

Segmentebene

Management-Summery zeb
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Die Gründung der Gewerbebank Weiden
erfolgte am 16. Juli 1923. 
Zur damaligen Zeit existierten in den 
einzelnen Orten der Nordoberpfalz 
viele kleine eigenständige 
Genossenschaftsbanken.

1943 wurde die Gewerbebank Weiden
dann in die Volksbank Weiden umbenannt 
und entwickelte sich zu einer der 
führenden Banken in der Region.
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Im Jahr 1987 fusionierte die Volksbank 
Weiden mit der Volksbank Windischeschenbach
und 1999 mit der Volksbank Tirschenreuth 
Raiffeisenbank Bärnau zur 
Volksbank Nordoberpfalz.

Mit der Fusion in 2017 mit er 
Raiffeisenbank Weiden und der 
Raiffeisenbank im Stiftland zur heutigen 
Volksbank Raiffeisenbank Nordoberpfalz
erfolgte ein Zusammenschluss von 3 Banken.
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Ein weiterer Meilenstein in der 
Geschichte
der Volksbank Raiffeisenbank 
Nordoberpfalz 
feierten wir 2023 mit der 
Verschmelzung mit
der Raiffeisenbank Neustadt-
Vohenstrauß.
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KUNDE

Vertriebs-
unterstütz-
ung + EBL

Firmen-
kunden-
beratung

Öko-
Systeme 
Bauen & 

Wohnen  + 
GEPVONA

Referenten 
Versicher-

ung

Private 
Banking 

Beratung

Spezialisten 
der Finanz-

gruppe
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Zentraler Erfolgsfaktor



• Warengeschäft
• Geschäft Tschechien

Foto: GS PilsenFoto: Warengeschäft Mitterteich
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Interpretation des genossenschaftlichen Ökosystems 
mit regionaler Prägung im Bereich Gesundheit und Pflege

Team: Bank – OTH (Wissenschaft) – IDA (Technik)

GEPVONA Institut für Gesundheit, Pflege, Vorsorge und Nachlassabwicklung



Lösung GEPVONA: 
Die Verbindung 
aus regionaler 
Kompetenz und 
digitalen Medien
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Unsere Lösung 
verbindet alle drei 
Zielgruppen und 
schafft Synergien
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Von Banken für Banken 

Stationär & medial 
erfolgreich beraten 

-so geht‘s einfach
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Vorteile
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Tandembetreuung Private Banking / Firmenkunden

Einführung BusinessServiceCenter

Mediale Beratung via demobird

Implementierung GEPVONA
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Nachhaltigkeits-
management mit 
Augenmaß

Weiterentwicklung 
Robotic und KI

Ausbau Qualität 
im 
Individualgeschäft

Prozessexzellenz  
im 
standardisierten 
Mengengeschäft
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Sonja Keller
Bereichsleiterin Firmenkunden
E-Mail: sonja.keller@vr-nopf.de
Telefon +49 961/84-191
Fax 0961/84-111

Herzlichen Dank für Ihre Aufmerksamkeit!

mailto:sonja.keller@vr-nopf.de
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