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„bitte klau mir nicht 

meine Zeit…“
5. Heidelberger Erfolgsimpulse für Entscheiderinnen

13. Juni 2024
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Quelle: Sparkasse KölnBonn
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Sparkasse KölnBonn - die zweitgrößte kommunale Sparkasse
Zahlen, Daten, Fakten

Stand: 31.12.2023

Bilanzsumme: 28 Mrd. EUR

Privatkunden: rd. 780.000

Firmenkunden: rd. 50.000
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Unser Private Banking verbindet kompetente Vermögensberatung 

mit nachhaltigen Werten und persönlicher Nähe

Zahlen, Daten, Fakten

Mehr als 5.000 Mal 
Hausbank für Private 

Banking Kunden

1826 gegründet 

5 Mrd. Euro betreutes 
Private Banking 

Vermögen

Über 90 Mitarbeitende 
im Private Banking

780 IDB Verträge mit 
800 Mio. AuM

Ausgezeichnet als 
„Herausragende 

Vermögensverwaltung“
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Unser Private Banking verbindet kompetente Vermögensberatung 

mit nachhaltigen Werten und persönlicher Nähe

Zahlen, Daten, Fakten

858 Kunden

seit 2020 

269 Mio. Euro 
betreutes Vermögen

9 Mitarbeitende

79 Mio. Euro 
Kreditvolumen

Begleitung von Beginn 
an und in allen 
Lebenslagen

Team: Einkommenskunden
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Einkommenskundinnen und -Kunden im Private Banking
Unser Beratungskonzept
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suchen starke 

Partner an Ihrer 

Seite

„verlorene Kinder 

im  Retail….“, fallen 

oft bei Selektionen 

durch

gut informiert

dynamisch/ digital

systematisch,

geplant,

dominant

ressourcenschonend starke Charaktere

stehen im Wettbewerb 
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Unsere Einkommenskundenberatenden bieten

6

Unser Beratungskonzept
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Bildergebnis für sparkasse ist einfach

Bildergebnis für sparkasse sicher ist einfach

Bildergebnis für sparkasse ist einfach geschenk

Bildergebnis für sparkasse ist einfach symbole

Beratung medial 

und zeitlich flexibel 

Lösungen, die sich 

am Kundennutzen 

orientieren

eine strategische 

Partnerschaft auf 

Augenhöhe

eine professionelle 

Vertrauensbasis zum 

Kunden

Stärkung der 

Kompetenz der 

Kunden

Begleitung aller 

Themen von Beginn 

bis Ruhestand

eine klare Struktur 

innerhalb gesetzter 

Grenzen  

Beratung in jedem 

Themengebiet – 

auch die, die der 

Kunde nicht im Blick 

hat

https://www.google.de/url?sa=i&rct=j&q=&esrc=s&source=images&cd=&cad=rja&uact=8&ved=2ahUKEwjbkuOM7ZHcAhXCb1AKHeY7Dh8QjRx6BAgBEAU&url=https://www.spk-uckermark.de/de/home/aktionen/goennen-ist-einfach.html&psig=AOvVaw1XjtLALHBuDcfTf_btYjx_&ust=1531219906531139
https://www.google.de/url?sa=i&rct=j&q=&esrc=s&source=images&cd=&cad=rja&uact=8&ved=2ahUKEwij6PnF7pHcAhXGJlAKHeOxDBgQjRx6BAgBEAU&url=https://www.sparkasse-am-niederrhein.de/de/home/ihre-sparkasse/girocents-dyn.html&psig=AOvVaw06hoUJNCZMCmrWq-hYTihG&ust=1531220243121890
https://www.google.de/url?sa=i&rct=j&q=&esrc=s&source=images&cd=&cad=rja&uact=8&ved=2ahUKEwjPrKbQ7JHcAhUSZlAKHRhZCvsQjRx6BAgBEAU&url=https://mittelsachsen.sparkasseblog.de/2017/12/04/grosse-geschenke-kleine-raten-frohes-fest-bescherung-ist-einfach/&psig=AOvVaw3ewi6UTSdwi1nqTNBlUw5s&ust=1531219844867591
https://www.google.de/url?sa=i&rct=j&q=&esrc=s&source=images&cd=&cad=rja&uact=8&ved=2ahUKEwians3Y7ZHcAhWBKFAKHWFKByMQjRx6BAgBEAU&url=https://www.kskgrossgerau.de/de/home/aktionen/weitweg.html?n%3Dtrue%26stref%3Dopener&psig=AOvVaw19oEC3Yhv71x7QU4NOeTdk&ust=1531220110937392
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Ich suche 

einen 

Verhandlungs

partner auf 

Augenhöhe

Was ist, wenn 

ich mal nicht 

mehr 

arbeiten 

kann?
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Ich möchte 

meine 

Freizeit selbst 

gestalten

Ich möchte 

meinen 

Lebensstanda

rd halten

Leben

können

Mein Geld 

ist mir 

wichtig

Ich arbeite 

viel und 

gerne – am 

liebsten 

effizient

Was mache 

ich mit 

meinen 

Immobilien?

Meine Situation als Kunde

Mein Leben ist vielseitig und anspruchsvoll. 

Meine 

Familie ist 

mir wichtig

Einen 

Verhandlungs

partner auf 

Augenhöhe

im Thema 

Absicherung 

von 

Lebensrisiken

Eine 

Vermögensop

timierung 

nach ihren 

Bedürfnissen

bei ihrer 

Ruhestands-

planung

Beratung 

flexibel auf 

allen 

Kanälen

Mir ist IHR 

Geld wichtig

Digitale und 

effiziente 

Lösungen

bei ihrem 

Immobilien-

management

bei ihrer 

Vorsorge

Meine Anspruch als Beratender

Ich unterstütze Sie und biete Ihnen…



S
P

A
R

K
A

S
S

E
 K

Ö
L

N
B

O
N

N

8
„bitte klau mir nicht meine Zeit…“ | 5.HEI für Entscheiderinnen | Sophia Schwind | 13. Juni 2024

Ausblick der geplanten Qualifizierungen unserer Beratenden

Unser Einkommenskundenkonzept

▪ Zertifizierungsmaßnahme zum Altersvorsorgeberatenden gemeinsam mit der Neue 

Leben und dem Institut für Vorsorge und Finanzplanung (IVFP). 

▪ Fach-/Vertriebstraining mit anschl. Praxisphase (8 Wochen) und Fachprüfung, 

Lernen am Arbeitsplatz, Begleitung von Kundengesprächen durch externen Coach, 

Fokus liegt auf Basisrente.

▪ Flankierend wird in Kooperation mit dem IVFP ein besonderes, digitales 

Veranstaltungsformat für (vielbeschäftigte) Einkommenskunden pilotiert. 

Quelle: Sparkasse KölnBonn



Danke.

Sophia Schwind

Verhinderungsvertreterin im Vorstand

Bereichsdirektorin Private Banking

Sparkasse KölnBonn

+49 221 226-95230

sophia.schwind@sparkasse-koelnbonn.de
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