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Zahlen, Daten, Fakten

Sparkasse Ké6InBonn - die zweitgroRte kommunale Sparkasse

Bilanzsumme: 28 Mrd. EUR

Privatkunden: rd. 780.000
= e Firmenkunden: rd. 50.000
A Stand: 31.12.2023
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Quelle: Sparkasse KéInBonn
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Zahlen, Daten, Fakten

Unser Private Banking verbindet kompetente Vermégensberatung
mit nachhaltigen Werten und persénlicher Ndhe

A : €
Mehr als 5.000 Mal 5 Mrd. Euro betreutes . :
ity : : /80 IDB Vertrage mit
Hausbank fir Private Private Banking .
: % 800 Mio. AuM
) Banking Kunden Vermodgen
& Uber 90 Mitarbeitende ye AUSgEZEIChINE Bl

1826 gegriindet ,2Herausragende

imiBrivateiBanKing Vermdgensverwaltung”

Quelle: Sparkasse KéInBonn
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Zahlen, Daten, Fakten

Unser Private Banking verbindet kompetente Vermégensberatung
mit nachhaltigen Werten und persénlicher Ndhe

Team: Einkommenskunden

ﬁ €. €.
858 Kunden 269 Mio. Euro 79 Mio. Euro
betreutes Vermdégen Kreditvolumen

I X XX ©

#"+ Begleitung von Beginn
seit 2020 9 Mitarbeitende an undin allen
Lebenslagen
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Quelle: Sparkasse KéInBonn
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Unser Beratungskonzept

Einkommenskundinnen und -Kunden im Private Banking

,verlorene Kinder

im Retail....“, fallen
oft bei Selektionen
. durch
systematisch,
geplant, gutinformiert
dominant
ressourcenschonend starke Charaktere
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suchen starke
Partner an lhrer
Seite

stehen im Wettbewerb

dynamisch/ digital

bitte klau mir nicht meine Zeit..."“ | 5.HEI fir Entscheiderinnen | Sophia Schwind | 13. Juni 2024




=z
=
o
om
=z
-
O
pV4
wl
(%]
(%]
<
pV4
o
<<
o
(%]

Unser Beratungskonzept

Unsere Einkommenskundenberatenden bieten

Beratungin jedem
Themengebiet —
auch die, die der
Kunde nicht im Blick
hat Begleitung aller
Themen von Beginn

‘ bis Ruhestand
. Stdrkung der
Beratung medial ’)
o : Kompetenz der
und zeitlich flexibel —_— a ' 4 || - Kunden

eine klare Struktur
innerhalb gesetzter
Grenzen

[ =

/ > NS eine professionelle
Lssungen, die sich Vertrauensbasis zum
am Kundennutzen ‘

Kunden
orientieren

eine strategische
Partnerschaft auf
Augenhdhe
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Meine Situation als Kunde Meine Anspruch als Beratender

Mein Leben ist vielseitig und anspruchsvoll. Ich unterstiitze Sie und biete lhnen...

Ich suche Einen
Mein Geld einen .. 81 ..
ist mir Verhandlungs ' " Familieist GM;;]SFIER Verhindlun?s | ~J  beiihrer
wichtig partner auf mir wichtig eld wichtig Kar nel:'??l: Vorsorge
Augenhdhe ugenhone
.. WERRS AWM [ch arbeite Eine
Ich mochte . o . : . i . .
. ich mal nicht vielund Vermdgensop o~ 1m.Thema Digitale und
meine . - k ¥ Absicherung o g
o . 3 mehr gerne—am timierung effiziente
Freizeit selbst - . . . .
arbeiten liebsten nach ihren Losungen
gestalten .. gy
effizient Bediirfnissen

Ich méchte =9  Was mache
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> bei ih Beratung .
meinen Leben ‘ . ! ich mit he” re; flexibel auf benf;r]gm
Lebensstanda konnen S N meinen Ruhestands- allen Immobilien-

planung | management

Kanalen

rd halten =S Immobilien?
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Unser Einkommenskundenkonzept

Ausblick der geplanten Qualifizierungen unserer Beratenden

= Zertifizierungsmalinahme zum Altersvorsorgeberatenden gemeinsam mit der Neue
Leben und dem Institut flr Vorsorge und Finanzplanung (IVFP).

= Fach-/Vertriebstraining mit anschl. Praxisphase (8 Wochen) und Fachprifung,
Lernen am Arbeitsplatz, Begleitung von Kundengesprdachen durch externen Coach,
Fokus liegt auf Basisrente.

=z
=
o
om
=z
-
O
pV4
wl
(%]
(%]
<
pV4
o
<<
o
(%]

= Flankierend wird in Kooperation mit dem IVFP ein besonderes, digitales
Veranstaltungsformat fir (vielbeschdftigte) Einkommenskunden pilotiert.

Y

INSTITUT

furViersorge und Finanzplanung

Quelle: Sparkasse KéInBonn
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Dankae.

Sophia Schwind

Verhinderungsvertreterin im Vorstand
Bereichsdirektorin Private Banking
Sparkasse KélnBonn

+49 221 226-95230
sophia.schwind@sparkasse-koelnbonn.de
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