52. Heidelberger Erfolgsimpulse kompakt und digital
am 28.02.2025 von 9.10 - 11.30 Uhr

3 Impulse zu erfolgreich umgesetzten Konzepten und Erfahrungsaustausch unter

Kolleginnen und Kollegen im Netz

,Nachhaltigkeit jenseits der Biirokratie —

Chancen zur Kundenbindung nutzen und Ertrage generieren”

9.10-9.15 Uhr

9.15-9.40 Uhr

9.40 —10.05 Uhr

BegriiRung und Einfihrung

Bericht Pilotphase Volksbank Backnang und viadukt

Im Oktober lernte die Volksbank Backnang eG den Ansatz von viadukt bei
der Baufi.-Fachtagung der Geno Akademie kennen. Kurz danach wurde die
Entscheidung getroffen eine Pilotphase zu organisieren, um mogliche
Mehrwerte fir Kunden im Bereich klimaneutrale Gebaudeentwicklung zu
schaffen. Nach bereits acht Wochen wurde das Vertragswerk dafir
gezeichnet und viadukt steht als WhiteLabel der Volksbank Backnang
vollumfanglich zur Verfiigung. Die Referenten berichten von dem Ansatz,
den ersten Prozessschritten mit den Kolleg:innen fiir eine mogliche
Implementierung und den Aussichten.

Referenten: Tobias Wolf, Leiter Baufinanzierung der Volksbank Backnang
eG und Tim Rupietta, Leiter Kundenbetreuung viadukt GmbH

Klimaschutz, der sich rechnet

Die energetische Sanierung von grofieren Gebaudebestdanden ist nicht fir
die Kunden von Banken und Sparkassen eine wichtige Zukunftsaufgabe,
sondern auch fir die Unternehmen selbst in ihrer Rolle

als Immobilienbesitzer und -nutzer. Die Kreissparkasse Waiblingen hat
gemeinsam mit eco2nomy in einem zweistufigen Prozess zuerst den
Gebdudebestand analysiert und bewertet und aufbauend darauf
szenariobasiert die Klimaroadmap - die Strategie sowie den MalBnahmen-
Wirtschafts- und Umsetzungsplan - fir die Dekarbonisierung des
Gebaudebestandes entwickelt. Wie mit diesem Ansatz Kosten vermieden
und Werte geschaffen werden kénnen, das erldutern die beiden Referenten.

Referenten: Peter Gleinser, Abteilungsdirektor Bau und Verwaltung,
Kreissparkasse Waiblingen und Dr. Martin Handschuh, Geschaftsfiihrer
eco2nomy GmbH



10.05 - 10.30 Uhr

10.30-10.45 Uhr

10.45-11.30 Uhr

Gebaude als Materialbank — warum sich Cradle-to-Cradle beim Bau und
Betrieb auch finanziell lohnen kann

Cradle-to-Cradle ist ein wegweisender Ansatz zur Férderung einer
nachhaltigen Kreislaufwirtschaft beim Bau und Betrieb von Geb&uden.
Dieser Ansatz erzeugt keinen Abfall mehr, sondern nur noch Nahrstoffe.
Cradle-toCradle inspirierte Bauprojekte werden als Materialbanken
entworfen, deren , Rohstoff-Restwert” aktiv in der Bilanz genutzt werden
kann. Dadurch lassen sich Ertrags- und Marktwerte von Gebauden erhohen.
Wie dieses Prinzip funktioniert, zeigt die Referentin anhand eines Beispiels
aus der Finanzbranche.

Referentin: Antonia Birkholz von EPEA GmbH - Part of Drees & Sommer,
Miinchen

Pause

Fragen und Austausch zur Umsetzung der Konzepte auf die Teilnehmenden

Zielgruppe sind mannliche und weibliche Vorstdnde, sowie Filhrungskrafte aus dem Geschéftsfeld
Strategieentwicklung, Risikomanagement und - steuerung, Kreditgeschaft, Organisation,
Unternehmensentwicklung und Innovationsmanagement.

Der Kostenbeitrag pro Unternehmen betragt € 299,-- und umfasst bis zu 5 Teilnehmende aus einer

Bank/Sparkasse

Weitere Informationen und Anmeldungen unter https://heidelberger-erfolgsimpulse.de/events/hei-
kompakt-und-digital-51/

Weitere Informationen und Anmeldungen unter

oder bei den Initiatoren

Stephan Vomhoff
Geschdftsfiihrer

André Schulze Stefan Baumann
Geschdftsfiihrer Mitinitiator

Heidelberger Erfolgsimpulse GmbH

Pfarrstrasse 20
73033 Goppingen

Kontakt:
stephan-vomhoff@heidelberger-erfolgsimpulse.de

andre-schulze@heidelberger-erfolgsimpulse.de

Tel.Nr. 0152-22714920
Tel.Nr. 0171-2893874
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