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Gute Datenqualitat mit best-in-class Lieferanten

Erfullung §12 GWG durch:

Uber weltweit (Handelsregister,
Vereinsregister, Genossenschaftsregister,
Transparenzregister)

Uber PeP-, Sanktions-, Embargo-
Listen
Mehr als ausweisgeprufte Identitaten

Hinweis: Mit Verbin
wirtschaftlich



B2B Leistungen

lhr Firmenkunde im Fokus

Regulatorisch Registerdokumente Unterstitzung bei Bestandskunden-
einwandfreies *  (chronologischer) Auszug KNE/GroMiV durch monitoring

. Gesellschafterliste
*  Gesellschaftervertrag
¢ Historischer Abdruck as

*  Verpflechtungsgraph
*  Gewinnabfiihrungs-
auflistung

Onboarding

KYC-Monitoring Internationale Compliance Service/ Bonitdt/Risiko-
*  Im Kernbanksystem Registerdokumente Name-Screening einschdtzung
*  Inkl. WB-Monitoring e Je nach Land & Verfigbarkeit *  PeP-, Sanktions- und

direkt oder iber Kompany Watchlisten

Verflechtungsgraph
*  national
* international

Transparenzregister

* Auszug

*  Unstimmigkeitsprifung
*  Unstimmigkeitsmeldung

Vertretungs-
berechtigung

Firmenkunden

* Kleingewerbe und
Freiberufler

Wirtschaftlich
Berechtigte
identifizieren

Individuelle
Antragsstrecken &
Prozesse

Wirtschaftsauskinfte
. Vollauskunft
. Kurzauskunft

Intern. Wirtschafts-

informationen
- D&B
. Coface

Datenanreicherung

e Z.B. KMU, AnaCredit

Identifizierungs-

dienstleistungen
*  myConnect

*  GwG-Konform

* QES

HR Regioservice

ESG-Losung/EU-

Taxonomie

*  Taxonomiepflichten
erfillen
(eigene/Kunden)




Intern

emeinsame Projekte

schufa
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Ihr Firm

bei
GroMiV durch
. sgraph *  myConnect
I =y - GwG-Konform
Historischer Abdruck aiftitog s

ischer) Auszug
Gesellschafterlste.

Onboarding

Go-live September 2024: Projekt Fox _

Service/

HR Regioservice
Je nach Land & Verfdgbarkeit

PeP-, Sankfions- und
direkt oder ber Kompar

- Watchiisten g
-+ national
+  international Taxonomiepflichten
- . {oigene/Kunden)
. .
Go-live Januar 2025: Projekt Geko e o el :
. informationen Vollauskunft Antragsstrecken &
Kurauskontt
Prozesse
. Coface ;| _
Fur jede Phase des sowie far die Compliance- Anforderungen das passende Produkt
DDADDNDE
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Valderung
Potenziatadentfikation
|

Inkassobearbeitung
Portfllo-sewsrtung
Portolio-Bewertung

Go-live Januar 2026: |

Zhungsionung
Annahmepolik
Arrsgrbesbatung

Firmenkundenmonitoring ) P il BB S
Adressabaleich ettershop) Aus

Produke for hr

Geschaft mit
Unternehmen (828)

Effiziente Losungen  der SCHUFA

SCHUFA Direkt (derert SCHUPA Wet)
Uriverslles SCHUFA Zugang (U32)

SCHURA Deciion Support ystem (055)
ScHura Datenschutzsiegel



Die Herausforderung im Firmenkundengeschaft m

@ Regulatorische Anforderungen

Strengere gesetzliche Vorgaben zur Bekampfung von Geldwasche,
Wirtschaftskriminalitat und Terrorismusfinanzierung erhéhen den
Compliance-Aufwand erheblich.

G Margendruck

Zunehmender Wettbewerb und niedrige Zinsen erfordern
effizientere Prozesse und prazisere Risikoeinschatzungen fur
rentable Geschaftsbeziehungen.

e Passive Verwaltung reicht nicht mehr

Traditionelle Ansatze der Portfolioverwaltung kdnnen mit der
Dynamik der Markte und den steigenden Anforderungen nicht
mehr Schritt halten.

|~ Steigende Komplexitat:

Firmenkundengeschaft erfordert heute ein ganzheitliches
Risikomanagement, das weit Uber klassisches Bonitatsprufungen
hinausgeht.



Aktiv vs. Passiv: Portfoliosteuerung im Wandel

@

Aktives Management

Ermaglicht eine gezielte Steuerung des Risiko-Rendite-
Verhaltnisses im Firmenkundenportfolio

Passive Verwaltung

FUhrt zu ungenutzen Potenzialen und hoheren Risiken durch
fehlende Anpassungsfahigkeit

Kriterium

Risikoanalyse

Compliance

Datennutzung

Marktveranderungen

Kundenbeziehung

Ertragspotenzial

Aktive Steuerung

Kontinuierlich und
differenziert

Proaktive Integration

Umfassend und
intelligent

Schnelle Anpassung

Individuell und
dynamisch

Optimiert durch
Steuerung

Passive Verwaltung

Standardisiert und
statisch

Reaktive Anpassung

Begrenzt und isoliert

Verzogerte Reaktion

Standardisiert und
statisch

Begrenzt durch
Standardisierung



Intelligente Risikooptimierung: Unser ANSATZ

Strategische Ausrichtung

Fokus auf aktive Portfoliosteuerung statt passiver
Verwaltung mit klaren Risikomanagement-Zielen.

Kontinuierliches Monitoring

=) Digitale Integration RegelmiaRige Uberpriifung des Firmenkundenportfolios

Nahtlose Einbindung externer Datenquellen wie zur frihzeitigen Risikoerkennung.
SCHUFA-Wirtschaftsauskunfte in agree21.

Datenbasierte Entscheidungen

Nutzung des SCHUFA-Geno-Bonitatsindex fur prazisere
Risikoeinschatzungen.




SCHUFA-Instrumente im Einsatz

[ .
e SCHUFA-Geno-Bonitatsindex

Speziell fur Genossenschaftsbanken entwickelt. Bietet
optimierte Nutzung der SCHUFA-Datenbanken fur prazisere
Prognosen und hdéhere Trennscharfe.

e Digitale Wirtschaftsauskiinfte

Direkt in agree21 integriert, medienbruchfrei abrufbar. Als
Kurz- oder Vollauskunft verfugbar fur effiziente Beurteilung
von Kunden.

66 Dank der SCHUFA-B2B-Schnittstelle kbnnen wir KYC-Prozesse & Compliance / Moni toring

Wirtschaftsauskuinfte direkt in agree21 beziehen und erhalten
Automatisierte Identifikation und Prufung von

. . » ) Geschaftspartnern. Erfullung regulatorischer Anforderungen
perfekte Grundlage fur effiziente Risikobeurteilung. 1) nach dem Geldwaschegesetz.

zusdtzlich mit dem exklusiven SCHUFA-Geno-Bonitdtsindex die

Pascal Gallinger
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Praktische Umsetzung

° Integration der SCHUFA-Schnittstelle B

Implementierung der B2B-Schnittstelle in das
Kernbankensystem agree21 fur nahtlosen Datenaustausch
und Echtzeit-Auskunfte.

Firmenkundensegmente *

Oberer
Mittelstand

Beratung

durch ZV-Berater
im Ein- oder zweistufigen

Prozess . . . .
o Prozessoptimierung im Kreditprozess
Mittelstand

Automatisierung der Bonitatsprufung und KYC-Prozesse durch
digitale Workflows und standardisierte Ablaufe.

Beratung durch FKB/GKB
oder Selbstberatung in der

GonkingGuide. ° Bestandskundenmonitoring

Geschaftskunden

RegelmaRige automatisierte Uberprifung des
Firmenkundenportfolios zur frihzeitigen Erkennung von
Risikoveranderungen.

* gem. BVR-Segmentierung im Firmenkundengeschaft VBRE

° Datenbasierte Entscheidungsfindung

Nutzung des SCHUFA-Geno-Bonitatsindex fur prazisere
Risikoeinschatzungen und fundierte Kreditentscheidungen. 1




Unsere Vorteile

@ Effizienzsteigerung IR

Automatisierte Prozesse und digitale Schnittstellen reduzieren den
manuellen Aufwand und beschleunigen Kreditentscheidungen.

Verbesserungspotenzial durch aktive Portfoliosteuerung

e o Verbesserte Risikoeinschatzung

(1]

Entscheidungsgeschwindigkeit %‘?& Risikobewertung Der SCHUFA-Geno-Bonitatsindex ermdglicht prazisere Prognosen und
o A)h o eine hohere Trennscharfe bei der Bewertung.

I' 20%
@, [ ®
® \./ t
Datenqualitat \_/ Compliance

Kundenzufriedenheit

@ Compliance-Sicherheit

[ Mit SCHUFA-Integration [[___] Ohne SCHUFA-Integration Integrierte KYC-Prozesse und automatisierte Prifungen gewahrleisten
die Einhaltung regulatorischer Anforderungen.

9 Wettbewerbsvorteile

Schnellere Entscheidungsprozesse und mal3geschneiderte Angebote
starken die Marktposition im Firmenkundengeschaft.
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Seine Vorteile

Schnellere Kreditentscheidungen

Durch automatisierte Prozesse und digitale Schnittstellen
werden Kreditanfragen deutlich schneller bearbeitet und
entschieden - ein entscheidender Wettbewerbsvorteil fur
Firmenkunden.

Q MaRgeschneiderte Angebote

Prazisere Risikoeinschatzungen ermaglichen individuellere
Konditionen und Finanzierungsldsungen, die optimal auf die
Bedurfnisse und die Bonitat des Kunden abgestimmt sind.

e Transparente Prozesse

Klare Entscheidungskriterien und nachvollziehbare
Bewertungen schaffen Vertrauen und ermaoglichen eine
offene Kommunikation tber Finanzierungsmaoglichkeiten
und -grenzen.

@ Langfristige Partnerschaft

Kontinuierliches Monitoring und proaktive Beratung bei
Veranderungen starken die Geschaftsbeziehung und

unterstitzen den nachhaltigen Erfolg der Firmenkunden.
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Fazit und Ausblick

e Aktive Steuerung statt passiver Verwaltung

©

Intelligente Risikooptimierung durch aktives Management des
Firmenkundenportfolios schafft Wettbewerbsvorteile und
reduziert Risiken.

Datenbasierte Entscheidungen

Die Integration von SCHUFA-Instrumenten ermaglicht
prazisere Risikoeinschatzungen und fundierte
Kreditentscheidungen.

e Digitalisierung als Schlissel

Nahtlose Integration in Kernbankensysteme und
automatisierte Prozesse steigern die Effizienz und reduzieren
den Compliance-Aufwand.

° Ausblick

Kontinuierliche Weiterentwicklung der Instrumente und
Prozesse zur Bewaltigung zuklnftiger Herausforderungen im
Firmenkundengeschaft.
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